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Acte normative
1. Legea nr. 146 din 24 iulie 1997 (actualizatd) privind taxele
judiciare de timbru
2. Legea nr. 58 din 1 mai 1934 (actualizatd) asupra cambiei si
biletului la ordin
3. Ordonanta nr. 5 din 19 iulie 2001 (actualizatd) privind
procedura somatiei de plata
4. Regulamentul (CE) nr. 1896/2006 al Parlamentului
European si al Consiliului din 12 decembrie 2006 de instituire
a unei proceduri europene de somatie de plata
5. Legea nr. 85 din 5 aprilie 2006 (actualizatd) privind
procedura insolventei
6. Legea nr. 59 din 1 mai 1934 (actualizata) asupra cecului
7. Ordonanta de urgentd nr. 119 din 24 octombrie 2007
(actualizatd) privind masurile pentru combaterea intarzierii
executdrii obligatiilor de plata rezultate din contracte intre
profesionisti

Modele de documente
1. Procedura recuperdrii debitelor
2. Cerere pentru emiterea unei somatii de plata
3. Cerere pentru emiterea unei ordonante de plata
4. Notificare catre executorul judecdtoresc incluzand si cererea
de chemare la conciliere
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7. Cerere interventie in interes propriu

8. Cerere de interventie accesorie
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10. Cerere de sechestru asigurator

11. Cerere de investire cu formula executorie

12. Cerere de executare silita

13. Cerere de admitere a creantei

14. Cerere de deschidere a procedurii insolventei
15. Extras de cont

16. Lista cuprinzand clauzele considerate ca fiind abuzive

Au colaborat la redactarea capitolelor:
,Ordonanta de platd” — Adrian-Virgil Milos si
., Biletul la ordin. CEC-ul” — Marian Bota



INTRODUCE

L] Care este scopul lucrarii
si cui 1i este adresata

Prezenta lucrare a fost ganditd si struc-
turatd pentru a fi un instrument util mediului de afaceri din Romania,
in principal in vederea recuperarii creantelor de la partenerii de
afaceri rau-platnici.

Pe planul secund - si deloc de neglijat, in randurile ce urmeaza
veti gasi sfaturi de ,preventie”, pentru a se incerca — pe cat posibil -
evitarea unei pozitii dezavantajoase in relatia cu partenerii de afaceri,
pozitie de a cdrei realitate ne ddm seama, in majoritatea cazurilor,
numai la momentul in care decidem sa trecem la actiuni juridice.

Incepand cu anul 2009, recuperarea creantelor a devenit una din
principalele rezolutii de inceput de an al fiecarei societati comerciale
din Romaénia — aldturi de reducerea - drasticd — a costurilor.

Cei care au luat prea tarziu aceste masuri — fie din lipsa de
informatie, fie din lipsa de organizare/timp, sau cei care nu au fost
suficient de puternici pe piatd/nu au avut suficiente rezerve — au
dispdrut - sau sunt pe cale de disparitie - de pe piata afacerilor.

Una din principalele frustrari pe care le-am intalnit in ultimii
ani a fost aceea ca un numar surprinzator de mare a oamenilor de
afaceri au citit — cu atentie — contractele in care erau implicati doar la
momentul aparitiei problemelor — moment in care au descoperit ce
au semnat cu adevarat. Consecinta a fost pierderea de sume de bani
care nu in putine cazuri au zguduit puternic firma pe care o
conduceau — daca nu au dus-o in insolventd. Cazurile sunt dintre
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cele mai comune — penalitdti pentru intarziere de 2-3%/zi intarziere,
descoperite dupa 1-2 ani de la data scadentei, cand creditorul a
considerat ca a castigat destul, lipsa de termene contractuale pentru
indeplinirea obligatiilor s.a.m.d.

Vestea bund este ca, urmare a vremurilor tulburi pe care le traieste
mediul de afaceri —nu doar din Romaénia (dar poate aici e un pic mai
greu din cauza stabilitatii fragile a legislatiei) s-au cernut incet
oportunistii, amatorii si In principal pe piatd au rdmas - in majoritate
- oamenii de afaceri adevarati, pentru care chiar proba trecerii prin 3
ani de foc a demonstrat cd stiu sa-si conduca afacerile si, nu in ultimul
rand, cd au avut informatiile care i-au ajutat sa ramana pe piata.

Adevaratii manageri profesionisti au stiut sa se inconjoare la
randul lor de alti profesionisti — In domeniile cheie in care lipsa unor
oameni de valoare poate produce daune grave — fiscal si legal. Daca
in domeniul fiscal - datorita complexitdtii acestui domeniu si chiar
datorita obligativitatii legale - regula de aur a fost ca fiecare societate
trebuie sa aiba un contabil, in domeniul legislativ s-a apelat — o vreme
indelungatd — la juristi/avocati — doar in situatiile de criza, cand de
multe ori, cauza era pierduta.

In prezent toatd lumea a invatat din gregelile trecutului, si am
observat ca se incearca din ce in ce mai des — inca de la prima fazd a
initierii unei afaceri — protejarea acesteia prin semnarea unor contracte
cu girul juristilor.

Prin prezenta lucrare, construita pe experienta si practica
ultimilor ani, s-a Incercat o prezentare accesibild a procedurilor legale
aflate la dispozitia creditorilor pentru recuperarea debitelor
neincasate la scadenta.

Capitolul 1 prezinta cateva notiuni despre contractul comercial
- si nu numai - si documentele ce trebuie sd-1 insoteascd/completeze,
precum si despre importanta preventiei intr-o relatie comerciala —
preventie care porneste de la chiar alegerea partenerului de afaceri.

in capitolul 2 sunt prezentate notiunile pe care orice creditor
trebuie sd le aiba, pentru a putea porni un demers juridic - fie aceasta
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o0 actiune in instantd sau o executare silitad (verificdrile ce sunt util a
fi efectuate anterior investirii de sume de bani in proceduri judiciare).
Capitolul 3 este dedicat prezentdrii pe scurt a procedurilor
judiciare care pot fi utilizate pentru a recupera debitele scadente.
Astfel e prezentatd somatia de platd, ordonanta de platd, actiunea
comerciald (,,de drept comun”), somatia europeand de platd (prin
care creditorii romani pot obtine in Roméania o ordonanta impotriva
datornicilor lor aflati in alte tari din Uniunea Europeana.)

De asemenea, este trecuta in revista procedura executdrii si a
insolventei, toate acestea fiind dezvoltate pe larg in capitolele
urmatoare.

Capitolul 4 se refera la somatia de platd, guvernatd de Ordonanta
de Guvern nr. 5/2001. Aceasta procedura rapida, aplicabild pentru
cazurile in care exista acte ce demonstreaza existenta datoriilor, este
in prezent folositd pentru recuperarea tuturor creantelor in afara celor
comerciale. A fost uzitata si pentru recuperarea creantelor comerciale
pana la aparitia Ordonantei de Urgenta nr. 119/2007, insa de la acest
moment se aplica in special pentru recuperarea datoriilor ,civile”,
intre persoane fizice si alte entitdti care nu sunt considerate
comercianti.

Capitolul 5 dezbate Ordonanta nr. 119/2007 - in prezent cea mai
folosita procedura de recuperare a debitelor comerciale pentru care
existd acte ce pot fi considerate de acceptare din partea debitorului
(contracte, comenzi, procese-verbale de predare primire, facturi
semnate si stampilate, recunoastere de sold, plati partiale). Este
prezentata procedura in fata instantelor, termenele si consecintele
nerespectarii acestora, cdile de atac, posibilitatea de a solicita
penalitati/dobanda legala precum si modalitdtile cele mai uzitate
de aparare, toate argumentate cu solutii de practica.

In cadrul capitolului 6 este explicitata pe larg procedura actiunii
comerciale de pretentii, respectiv acea cale legald care rdmane la
dispozitia creditorului in cazul in care nu s-a reusit recuperarea
datoriei pe calea Ordonantei nr. 119/2007, cale legald in care se pot
folosi toate tipurile de dovezi admise de dreptul roméanesc
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(interogatoriul partii adverse, martori, expertize etc.). De asemenea,
se dezvoltd posibilitatea de a atrage raspunderea unor terte persoane,
dacd se dovedeste ca acestea sunt responsabile pentru neindeplinirea
obligatiei , paratului” (celui care a fost chemat in judecata). Este, de
asemenea, prezentat un mijloc important aflat la dispozitia
creditorului pentru asigurarea posibilitatii recuperarii efective a
debitului — si anume sechestrul asigurator.

Capitolul 7 este dedicat unei proceduri relativ noi si din aceasta
cauza Incd nu indeajuns folosita de societdtile romanesti, si anume
somatia europeand de platd, procedura cu ajutorul cdreia societdtile
romanesti pot recupera datoriile pe care le au fata de parteneri de
afaceri (fosti parteneri de afaceri) din Uniunea Europeana.
Caracteristicile acestei proceduri sunt prezentate pe larg cu accent
pe avantajele pe care folosirea acestei proceduri o aduce creditorilor
romani — costurile mici (taxa de timbru de 39 de lei), desfasurarea
procedurii la instantele judecdtoresti de la sediul creditorilor, chiar
siin cazul in care debitorul face opozitie (astfel nu mai este necesar a
identifica pasii de parcurs intr-o tard strdina — motiv pentru care de
multe ori debitorii romani prefera sa renunte la recuperare de debite
de mii si zeci de mii de Euro).

In capitolul 8 am tratat situatia extrem de frecvents in ultima
perioada a executarii de instrumente de plata — bilete la ordin si cec-
uri — avantajele - dar si dezavantajele acestora precum si termenele
in care trebuie actionat pentru atingerea rezultatelor dorite cu costuri
minime.

Penultimul capitol - 9 — prezinta pe larg procedurile de urmat
pentru executarea efectiva a debitului pentru care exista un titlu
executoriu — pornind de la chiar definitia titlului executor si ce anume
acte Inseamnd titlu executoriu, pana la modalitatile de vanzare
efectivd a bunurilor debitorului.

Capitolul 10 dezbate extrem de spinoasa situatie a insolventei si
a consecintelor acesteia. In prezent cred cd sunt foarte putin persoane
- si nu doar dintre comercianti - care sa nu fi fost afectate intr-un fel
sau altul in vreun fel de aceasta procedura: fie in calitate de asociat
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sau administrator al unei societati, fie fosti colaboratori de afaceri
deveniti creditori sau chiar fosti angajati. Cu toate ca este o expresie
deja intrata in limbajul uzual al oricui, prea putina lume cunoaste
efectiv mersul acestei proceduri si posibilitatile care - totusi - exista
pentru a recupera datoria — macar in parte — in aceasta procedura - si
mai ales avantajele pe care le au creditorii in cazul In care societatea
ajunsd in incapacitate de plata doreste sa se reorganizeze.

In fine, dupa concluzii, partea a 2-a este constituita dintr-un ghid
practic cuprinzand modele de cereri, actiuni, intimpinari — pentru
fiecare capitol in parte, fiecare cu instructiunile de depunere — numar
copii, taxe de timbru necesare etc.

Aratam ca, desi in majoritate lucrarea este orientata spre
modalitati si posibilitati de recuperare a debitelor, s-au mai strecurat
si anumite apdrari pe care debitorul le poate invoca - pe de o parte
pentru a pregati creditorul in a le contracara, si pe de alta parte pentru
cd orice persoana — fizica sau juridica - poate fi intr-un moment al
existentei creditor si intr-un alt moment debitor (si in unele din aceste
din urma cazuri - cateodatd justificat, existaind motive pentru care
refuza plata debitului — fie pentru cd nu a fost executata obligatia
partenerului fie pentru ca exista datorii reciproce).
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