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Acte normative
1. Legea nr. 146 din 24 iulie 1997 (actualizatã) privind taxele
judiciare de timbru
2. Legea nr. 58 din 1 mai 1934 (actualizatã) asupra cambiei ºi
biletului la ordin
3. Ordonanþa nr. 5 din 19 iulie 2001 (actualizatã) privind
procedura somaþiei de platã
4. Regulamentul (CE) nr. 1896/2006 al Parlamentului
European ºi al Consiliului din 12 decembrie 2006 de instituire
a unei proceduri europene de somaþie de platã
5. Legea nr. 85 din 5 aprilie 2006 (actualizatã) privind
procedura insolvenþei
6. Legea nr. 59 din 1 mai 1934 (actualizatã) asupra cecului
7. Ordonanþa de urgenþã nr. 119 din 24 octombrie 2007
(actualizatã) privind mãsurile pentru combaterea întârzierii
executãrii obligaþiilor de platã rezultate din contracte între
profesioniºti

Modele de documente
1. Procedura recuperãrii debitelor
2. Cerere pentru emiterea unei somaþii de platã
3. Cerere pentru emiterea unei ordonanþe de platã
4. Notificare cãtre executorul judecãtoresc incluzând ºi cererea
de chemare la conciliere



5. Cerere de asigurare de dovezi
6. Cerere de chemare în judecatã
7. Cerere intervenþie în interes propriu
8. Cerere de intervenþie accesorie
9. Cerere de chemare în garanþie
10. Cerere de sechestru asigurãtor
11. Cerere de învestire cu formulã executorie
12. Cerere de executare silitã
13. Cerere de admitere a creanþei
14. Cerere de deschidere a procedurii insolvenþei
15. Extras de cont
16. Lista cuprinzând clauzele considerate ca fiind abuzive
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INTRODUCERE

  Care este scopul lucrãrii
ºi cui îi este adresatã

Prezenta lucrare a fost gânditã ºi struc-
turatã pentru a fi un instrument util mediului de afaceri din România,
în principal în vederea recuperãrii creanþelor de la partenerii de
afaceri rãu-platnici.

Pe planul secund – ºi deloc de neglijat, în rândurile ce urmeazã
veþi gãsi sfaturi de „prevenþie”, pentru a se încerca – pe cât posibil –
evitarea unei poziþii dezavantajoase în relaþia cu partenerii de afaceri,
poziþie de a cãrei realitate ne dãm seama, în majoritatea cazurilor,
numai la momentul în care decidem sã trecem la acþiuni juridice.

Începând cu anul 2009, recuperarea creanþelor a devenit una din
principalele rezoluþii de început de an al fiecãrei societãþi comerciale
din România – alãturi de reducerea - drasticã – a costurilor.

Cei care au luat prea târziu aceste  mãsuri – fie din lipsã de
informaþie, fie din lipsã de organizare/timp, sau cei care nu au fost
suficient de puternici pe piaþã/nu au avut suficiente rezerve – au
dispãrut - sau sunt pe cale de dispariþie - de pe piaþa afacerilor.

Una din principalele frustrãri pe care le-am întâlnit în ultimii
ani a fost aceea cã un numãr surprinzãtor de mare a oamenilor de
afaceri au citit – cu atenþie – contractele în care erau implicaþi doar la
momentul apariþiei problemelor – moment în care au descoperit ce
au semnat cu adevãrat. Consecinþa a fost pierderea de sume de bani
care nu în puþine cazuri au zguduit puternic firma pe care o
conduceau – dacã nu au dus-o în insolvenþã. Cazurile sunt dintre
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cele mai comune – penalitãþi pentru întârziere de 2-3%/zi întârziere,
descoperite dupã 1-2 ani de la data scadenþei, când creditorul a
considerat cã a câºtigat destul, lipsa de termene contractuale pentru
îndeplinirea obligaþiilor º.a.m.d.

Vestea bunã este cã, urmare a vremurilor tulburi pe care le trãieºte
mediul de afaceri – nu doar din România (dar poate aici e un pic mai
greu din cauza stabilitãþii fragile a legislaþiei) s-au cernut încet
oportuniºtii, amatorii ºi în principal pe piaþã au rãmas - în majoritate
- oamenii de afaceri adevãraþi, pentru care chiar proba trecerii prin 3
ani de foc a demonstrat cã ºtiu sã-ºi conducã afacerile ºi, nu în ultimul
rând, cã au avut informaþiile care i-au ajutat sã rãmânã pe piaþã.

 Adevãraþii manageri profesioniºti au ºtiut sã se înconjoare la
rândul lor de alþi profesioniºti – în domeniile cheie în care lipsa unor
oameni de valoare poate produce daune grave – fiscal ºi legal. Dacã
în domeniul fiscal - datoritã complexitãþii acestui domeniu ºi chiar
datoritã obligativitãþii legale - regula de aur a fost cã fiecare societate
trebuie sã aibã un contabil, în domeniul legislativ s-a apelat – o vreme
îndelungatã – la juriºti/avocaþi – doar în situaþiile de crizã, când de
multe ori, cauza era pierdutã.

În prezent toatã lumea a învãþat din greºelile trecutului, ºi am
observat cã se încearcã din ce în ce mai des – încã de la prima fazã a
iniþierii unei afaceri – protejarea acesteia prin semnarea unor contracte
cu girul juriºtilor.

Prin prezenta lucrare, construitã pe experienþa ºi practica
ultimilor ani, s-a încercat o prezentare accesibilã a procedurilor legale
aflate la dispoziþia creditorilor pentru recuperarea debitelor
neîncasate la scadenþã.

Capitolul 1 prezintã câteva noþiuni despre contractul comercial
- ºi nu numai - ºi documentele ce trebuie sã-l însoþeascã/completeze,
precum ºi despre importanþa prevenþiei într-o relaþie comercialã –
prevenþie care porneºte de la chiar alegerea partenerului de afaceri.

În capitolul 2 sunt prezentate noþiunile pe care orice creditor
trebuie sã le aibã, pentru a putea porni un demers juridic – fie aceasta



 13Recuperarea creanþelor ~ Ghid practic

o acþiune în instanþã sau o executare silitã (verificãrile ce sunt util a
fi efectuate anterior investirii de sume de bani în proceduri judiciare).

Capitolul 3 este dedicat prezentãrii pe scurt a procedurilor
judiciare care pot fi utilizate pentru a recupera debitele scadente.
Astfel e prezentatã somaþia de platã, ordonanþa de platã, acþiunea
comercialã („de drept comun”), somaþia europeanã de platã (prin
care creditorii români pot obþine în România o ordonanþã împotriva
datornicilor lor aflaþi în alte þãri din Uniunea Europeanã.)

De asemenea, este trecutã în revistã procedura executãrii ºi a
insolvenþei, toate acestea fiind dezvoltate pe larg în capitolele
urmãtoare.

Capitolul 4 se referã la somaþia de platã, guvernatã de Ordonanþã
de Guvern nr. 5/2001. Aceastã procedurã rapidã, aplicabilã pentru
cazurile în care existã acte ce demonstreazã existenþa datoriilor, este
în prezent folositã pentru recuperarea tuturor creanþelor în afara celor
comerciale. A fost uzitatã ºi pentru recuperarea creanþelor comerciale
pânã la apariþia Ordonanþei de Urgenþã nr. 119/2007, însã de la acest
moment se aplicã în special pentru recuperarea datoriilor „civile”,
între persoane fizice ºi alte entitãþi care nu sunt considerate
comercianþi.

Capitolul 5 dezbate Ordonanþa nr. 119/2007 - în prezent cea mai
folositã procedurã de recuperare a debitelor comerciale pentru care
existã acte ce pot fi considerate de acceptare din partea debitorului
(contracte, comenzi, procese-verbale de predare primire, facturi
semnate ºi ºtampilate, recunoaºtere de sold, plãti parþiale). Este
prezentatã procedura în fata instanþelor, termenele ºi consecinþele
nerespectãrii acestora, cãile de atac, posibilitatea de a solicita
penalitãþi/dobânda legalã precum ºi modalitãþile cele mai uzitate
de apãrare, toate argumentate cu soluþii de practicã.

În cadrul capitolului 6 este explicitatã pe larg procedura acþiunii
comerciale de pretenþii, respectiv acea cale legalã care rãmâne la
dispoziþia creditorului în cazul în care nu s-a reuºit recuperarea
datoriei pe calea Ordonanþei nr. 119/2007, cale legalã în care se pot
folosi toate tipurile de dovezi admise de dreptul românesc
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(interogatoriul pãrþii adverse, martori, expertize etc.). De asemenea,
se dezvoltã posibilitatea de a atrage rãspunderea unor terþe persoane,
dacã se dovedeºte cã acestea sunt responsabile pentru neîndeplinirea
obligaþiei „pârâtului” (celui care a fost chemat în judecatã). Este, de
asemenea, prezentat un mijloc important aflat la dispoziþia
creditorului pentru asigurarea posibilitãþii recuperãrii efective a
debitului – ºi anume sechestrul asigurator.

Capitolul 7 este dedicat unei proceduri relativ noi ºi din aceastã
cauzã încã nu îndeajuns folositã de societãþile româneºti, ºi anume
somaþia europeanã de platã, procedurã cu ajutorul cãreia societãþile
româneºti pot recupera datoriile pe care le au faþã de parteneri de
afaceri (foºti parteneri de afaceri) din Uniunea Europeanã.
Caracteristicile acestei proceduri sunt prezentate pe larg cu accent
pe avantajele pe care folosirea acestei proceduri o aduce creditorilor
români – costurile mici (taxa de timbru de 39 de lei), desfãºurarea
procedurii la instanþele judecãtoreºti de la sediul creditorilor, chiar
ºi în cazul în care debitorul face opoziþie (astfel nu mai este necesar a
identifica paºii de parcurs într-o þarã strãinã – motiv pentru care de
multe ori debitorii români preferã sã renunþe la recuperare de debite
de mii ºi zeci de mii de Euro).

În capitolul 8 am tratat situaþia extrem de frecventã în ultima
perioadã a executãrii de instrumente de platã – bilete la ordin ºi cec-
uri – avantajele - dar ºi dezavantajele acestora precum ºi termenele
în care trebuie acþionat pentru atingerea rezultatelor dorite cu costuri
minime.

Penultimul capitol - 9 – prezintã pe larg procedurile de urmat
pentru executarea efectivã a debitului pentru care existã un titlu
executoriu – pornind de la chiar definiþia titlului executor ºi ce anume
acte înseamnã titlu executoriu, pânã la modalitãþile de vânzare
efectivã a bunurilor debitorului.

Capitolul 10 dezbate extrem de spinoasa situaþie a insolvenþei ºi
a consecinþelor acesteia. În prezent cred cã sunt foarte puþin persoane
- ºi nu doar dintre comercianþi - care sã nu fi fost afectate într-un fel
sau altul în vreun fel de aceastã procedurã: fie în calitate de asociat
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sau administrator al unei societãþi, fie foºti colaboratori de afaceri
deveniþi creditori sau chiar foºti angajaþi. Cu toate cã este o expresie
deja intratã în limbajul uzual al oricui, prea puþinã lume cunoaºte
efectiv mersul acestei proceduri ºi posibilitãþile care - totuºi - existã
pentru a recupera datoria – mãcar în parte – în aceastã procedurã - ºi
mai ales avantajele pe care le au creditorii în cazul în care societatea
ajunsã în incapacitate de platã doreºte sã se reorganizeze.

În fine, dupã concluzii, partea a 2-a este constituitã dintr-un ghid
practic cuprinzând modele de cereri, acþiuni, întâmpinãri – pentru
fiecare capitol în parte, fiecare cu instrucþiunile de depunere – numãr
copii, taxe de timbru necesare etc.

Arãtãm cã, deºi în majoritate lucrarea este orientatã spre
modalitãþi ºi posibilitãþi de recuperare a debitelor, s-au mai strecurat
ºi anumite apãrãri pe care debitorul le poate invoca - pe de o parte
pentru a pregãti creditorul în a le contracara, ºi pe de altã parte pentru
cã orice persoanã – fizicã sau juridicã - poate fi într-un moment al
existenþei creditor ºi într-un alt moment debitor (ºi în unele din aceste
din urmã cazuri - câteodatã justificat, existând motive pentru care
refuzã plata debitului – fie pentru cã nu a fost executatã obligaþia
partenerului fie pentru cã existã datorii reciproce).






